
I. ＺＯＯＭを活用した顧客面談、セミナー手法とは！？
II. 金銭・有価証券信託の活用方法とその実務
III. 家族信託と金融機関が提供する認知症対策型商事信託・保険

の使い分けのポイント
IV. 実例に基づく家族信託提案書作成のポイント

新型コロナの影響でリアルからオンラインへと仕事の流れが大きく変わる可能性があります。時代の流れを受けてチャット
ツールやＺｏｏｍなどオンラインの仕事の進め方を本格的に学んでいく必要性があります。どのように士業・専門家業務を
オンラインに変えていけばいいのか、リーガルエステートが取り組んでいる事例などを紹介いたします。
そして、家族信託についての最新情報もお伝えします！！金銭・有価証券・商事信託などを比較検討し、どのように家族信
託・生前対策提案をすすめていけばよいのか最新の事例をお伝えします。奮ってご参加をお待ちしております。

士業・専門家など生前対策コンサルを行う「先生業」
の「収益を生み出す力」を高める専門家。「たた１年
半で３５件の家族信託を受注したリーガルエステート
流営業術」をベースに集客、ブランディング、セミ
ナー企画、実務ツール制作等生前対策コンサルに必要
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ご住所
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参加方法 □　LIVE参加（席確保）　　　□WEB参加 FAX　：　０４５－６２０－２２４１

ご参加者名

携帯電話

なノウハウを提供している。年間６０件以上のセミナー
を全国各地で行い、生前対策コンサルティングの第一人
者として数多くの士業・専門家から圧倒的な支持を得て
いる。

定例会の内容

リアルからオンラインへと仕事の進め方を変えるためのWEBセミナー

生前対策・家族信託コミュニティー～ＬＦＴ～2020年5月定例会

「手続代行」から「生前対策コンサル」に移行したい士業・専門家向けコミュニティー

著 書

「士業・専門家のためのゼロから始める家族信託活用術」

WEB開催！！


