
生前対策についての全般的な心構えや留意点、そして
各対策手法に関する知識について、具体例を用いなが
ら解説いたします。

生前対策スキームをどのように策定していくか、講師と参加
者とで検討していくことで、先に取り組んでいる専門家の考
え方・提案方法等を取り入れ、自身のスキルアップにつなげ
ます。
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最近「家族信託をやってみたい」といって相談にくるお客様が増えはじめ、家族信託を取り組む専門家も
増えてくる中、既に契約した事案で当事者が死亡するなどの事案も増えてき、当初想定していなかった問
題やその対応が求められ始めています。家族信託は、顧客との接点づくりやコンサルティングのきっかけ
として非常に有用ですが、自由度が高い分、落とし穴がたくさんあります。今回、そんな信託実務の法務
と税務についてリーガルエステートグループ代表の斎藤竜が、自身の失敗から学んだことを中心に解説し
ていきたいと思います。

「手続代行」から「生前対策コンサル」に移行したい士業・専門家向けコミュニティー

士業・専門家など生前対策コンサルを行う「先生業」の
「収益を生み出す力」を高める専門家。「たた１年半で
３５件の家族信託を受注したリーガルエステート流営業
術」をベースに集客、ブランディング、セミナー企画、

講師 斎藤 竜 実務ツール制作等生前対策コンサルに必要なノウハウを提供してい
る。年間６０件以上のセミナーを全国各地で行い、生前対策コンサ
ルティングの第一人者として数多くの士業・専門家から「士業の未
来に夢が持てた、仕事のあり方を変えることができた」との声も多
く、業界を変えていくという姿勢に多くの先生業から圧倒的な支持
を得ている。

士業・専門家のためのゼロからはじめる「家族信託」活用事例
（税務研究会出版局）

I. 受益者連続型信託の落とし穴！？登録免許税と不動産取得税
II. 信託の出口戦略を考えた設計方法とは！？
III. 信託融資の実例〜某金融機関の事例から考える〜
IV. 一代限りか、連続型か、その判断のポイントとは？？


