
生前対策についての全般的な心構えや留意点、そして
各対策手法に関する知識について、具体例を用いなが
ら解説いたします。

生前対策スキームをどのように策定していくか、講師と参加
者とで検討していくことで、先に取り組んでいる専門家の考
え方・提案方法等を取り入れ、自身のスキルアップにつなげ
ます。

生前対策・家族信託コミュニティー～ＬＦＴ～2019年2月定例会

I. 気になる今後の不動産市況！そして地主や家主がぶつかる壁とは！？
II. 資産組換、土地有効活用…実際にあったコンサルティング事例のご紹介
III. 「家族信託」を切口にして、どうやって不動産コンサルを展開するか！？
IV. お客様の「資産の窓口」になるために私たちがやるべきことは何？
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財産の中でも分けにくい資産は「不動産」です。その不動産が財産の約7割を占めています。
つまり、相続とは不動産の扱いが一番のカギであり、相続対策とは所有不動産をどうするかを決
めること、と言っても過言ではありません。
今回、そんな不動産コンサルに関する基礎知識を に徹底的

に解説頂きます！

「手続代行」から「生前対策コンサル」に移行したい士業・専門家向けコミュニティー

講師 髙橋 大樹 氏 相続対策を専門とするプロサーチ株式会社に入社。「不動
産」や「相続」の知識と合わせて「建築」の知識・経験を
生かし、不動産の売買仲介、土地・建物の有効活用提案、
不動産の権利関係調整など幅広く手掛ける。2015年に家
族信託コーディネーターを取得。現在は不動産・相続対策
に加え、家族信託の提案も行っている。1980年8月22日生まれ。法政大学工学部卒。

住宅建築会社勤務を得て2008年、不動産の


