
生前対策についての全般的な心構えや留意点、そして
各対策手法に関する知識について、具体例を用いなが
ら解説いたします。

生前対策スキームをどのように策定していくか、講師と参加
者とで検討していくことで、先に取り組んでいる専門家の考
え方・提案方法等を取り入れ、自身のスキルアップにつなげ
ます。

講師 鈴木 真行 氏
タックス事業や個人のライフコンサルティングを行うライフサポート
事業（現在の住まプラ事業）の立上げを担当し、不動産だけでなく金
融商品、生命保険、損害保険、相続・事業継承の各分野にわたるコン
サルティングを行う。
現在は、スターツ信託で主に不動産オーナー、企業経営者などの富裕
層を担当。建築、不動産の経験が長く、不動産の有効活用を含めた相
続事業承継対策を得意としています。また、生命保険を活用したリス
クマネジメントや遺産分割対策に定評があり、首都圏を中心に幅広く
活動している。

生前対策・家族信託コミュニティー～ＬＦＴ～2018年12月勉強会

I. 民事と商事の使い分けで信託の満足度が向上、その手法を基礎から解説！
II. 信託契約の全体構成は出口（終了）から！事例ベースにお伝えします！
III. 不動産信託のポイントは、長期修繕費用との戦い？
IV. 借入金への対応、正しい「信託内借入」とは？

昭和41年生まれ、神奈川県出身。スターツ株式会社入社後、
スターツグループの主要不動産部門に在籍。スターツ証券在
籍時には、資産家の税務対策や相続事業承継をサポートする
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商事信託と民事信託の大きな違いは、
という部分です。特に不動産信託においては、適切な受託者がいない状況では、民事信託より商
事信託のほうが有用な場合も多くあります。
今回、２００件以上の不動産信託を受任してきたスターツ信託の鈴木様をゲスト講師にお招きし、

を解説頂きます！

生前対策をフロントエンドにして競合と差別化を図るためのコミュニティー

※セミナー参加費は事前振込となります。
※同日9時30分より初めてLFTにご参加になる方向けに、ガイ
ダンスを含めた「家族信託・生前対策提案力アップセミナー」
をご用意しております。同セミナーに参加いただいた方は、
特典としてLFT定例会に１回無料で出席できます。


