
～こんな方はぜひご参加ください～

● 「家族信託」をきっかけに、お客様の資産のコンサルティングを収益の柱の一つとしたい

● 「家族信託」をお客様にどのように提案したらいいかわからない

● 「家族信託」で実績をあげている人の生の声が聴きたい

● 今後、「不動産」や「生前の相続対策」「家族信託」をメニューの一つとして持っておきたい

● 「家族信託」や「不動産」で連携できる専門家を探している

講師

プロサーチ㈱
代表取締役
松尾 企晴

（写真左より）
石倉公認会計士事務所 石倉 英樹 氏
司法書士青木古林事務所 青木 郷 氏
一般社団法人家族信託普及協会 荒井 英雄氏
プロサーチ㈱代表取締役 松尾 企晴

「家族信託」がメディアでも多く取り上げられるようになり、「家族信託」を検討したいというお客様が増えてきました。
それに伴い、多くの専門家が「家族信託」をビジネスにしようと参入してきています。
しかし、知識だけでは実務は難しく、そこにはヒアリングスキルや実務ノウハウ、専門家同士の連携が必要不可欠となります！
本セミナーでは今後、「家族信託」を切口としてお客様の資産コンサルティングをビジネスとしたい税理士様に向け、実際に
プロサーチが関わった事例をテーマに、そのときに連携した専門家を交えてパネルディスカッションを行います。

※一部内容が変更になる可能性があります

プロサーチ主催 専門家向け 不動産・家族信託セミナー 30名様
要予約

19：00～20：40 （受付18：40）

2018年 11月14日 （水）日 程

時 間

会 場
ベルサール新宿グランド5階 ルームH
西新宿8-17-1 住友不動産新宿グランドタワー

参加費

無料

第１部
（20分）

＜特別講演＞ 不動産相続コンサルタントが語る家族信託
・ 相続の相談現場では今、何が起きているか！？
・ 「家族信託」から生まれる士業・専門家の新たなビジネスチャンスとは！

第２部
（60分）

＜特別企画＞ パネルディスカッション
～家族信託最前線の現場から～

・税理士、司法書士、不動産コンサルティング
それぞれの視点からみた「家族信託」とは。

・どうやって「家族信託」を自身のビジネスにつなげるか？
・実際に行ったお客様の問題解決コンサルティング事例
・税理士にとっての「家族信託」の価値とは？

第３部
（10分）

＜商品紹介＞ 今後のビジネスに活かせる！家族信託パッケージ商品のご紹介

・低価格で認知症対策ができる！プロサーチで開発中の「アパート信託パック」とは！？



【参加申込書】 ＦＡＸ 03-5365-3954 📩 staff@pro-search.jp 

氏 名 参加人数 名

事務所名

ＴＥＬ ＦＡＸ E-mail

住所
※切り離さずにそのまま送信してください

セミナー会場
住友不動産新宿グランドタワー ５階

丸ノ内線 「西新宿」駅 １番出口より徒歩３分

石倉公認会計士事務所 石倉 英樹 氏

相続専門の税理士でありながら、社会人落語家（参遊亭英遊）としても活躍。相続問題を知識と経験
に裏付けされた落語仕立てで、大いに笑わせながらそのポイントを伝えている。

司法書士法人 青木古林事務所 青木 郷 氏

相続問題に特化した司法書士として、遺言・相続・家族信託のコンサルティング業務を中心に行う。
お客様の不安を解消するだけでなく、お客様の夢と想いを伝える仕事を行っている。

一般社団法人家族信託普及協会 理事 荒井 英雄 氏

相続前に認知症や病気で意思判断ができなくなるリスク対策に有効な「家族信託」を世間に広く
認知させるため、一般向けセミナーや実務家を育成するための研修等の活動を行っている。

プロサーチ株式会社 代表取締役 松尾 企晴
不動産相続のコンサルタントとして年間300件以上の相談案件を受注。家族信託コーディネーター
を取得し、生前の財産管理から相続後の資産運用まで幅広く提案中。

第２部 パネルディスカッション パネラーのご紹介

セミナー会場 案内図


