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生前対策コンサルを行う上で、重要なこと。それは「ヒアリング」と「設計」し、そして、お客様にわかり
やすく説明することです。顧客の視点で考え、親身になって問題解決策を探る姿勢を貫くことで顧客から信
頼され、結果として受任につながっていくのです。事例を元にお客様に「ヒアリングする内容と提案方法」

を学ぶことで、生前対策コンサル業務に役立てることができるよう学んでいきます。

「家族信託」「事業承継」「業務効率化」等生前対策
に取り組む士業・専門家が、うまくサービス化できな
い分野、必要な知識をテーマに事例形式で学習できる
講座を設けます。

実際にどのように生前対策スキームを策定していくか、
講師と参加者とで検討していくことで、先に取り組ん
でいる専門家の考え方・提案方法などを取り入れ、自
身のスキルアップにつなげることができます。

士業・専門家など生前対策コンサルを行う
「先生業」の「収益を生み出す力」を高め
る専門家。「たた１年半で３５件の家族

講師 斎藤 竜 信託を受注したリーガルエステート流営業術」をベースに
年間５０件以上のセミナーを全国各地で行い、「生前対策
コンサルティングの第一人者として業界を変えていく」と
いう姿勢に多くの士業・専門家から圧倒的な支持・共感を
得ている。

士業・専門家のためのゼロからはじめる「家族信託」活用事例
（税務研究会出版局）
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